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Sadan skaber

du vaekst i din




Introduktion

| nutidens ekstremt konkurrencepraegede

klima med stigende ekspertise er det
sveerere end nogensinde far at opbygge
dit omdemme og fa starre succes med
din virksomhed. Uanset om du kun

lige er gaet i gang, eller du vil holde dit
momentum oppe, er det ikke nogen
nem opgave at skabe veekst i din
folieindpaknings- og grafikvirksomhed.

Din virksomhed kan na et godt stykke

ved at udnytte jeres kreative potentiale

og installationstalent, men for at skille jer

ud i forhold til konkurrenterne skal der

mere til end bilbekleedningsekspertise.
Markedstilgaengeligheden for folieindpakning
og grafik giver dig rigtig gode kort pa
handen. Med den rigtige kombination

af viden, planleegning og lidt knofedt har
folieindpakningsvirksomhederne mulighed for
at vokse, og 3M star klar til at hjaelpe. Vores
engagement i denne branche handler ikke

kun om de produkter, vi laver, og vi ser lyst

pa fremtiden for grafik og folieindpakninger.
Vi har taget hejde for alt lige fra identifikation
af branchetendenser og marketingstrategier til
gennemgang af best practices og innovation,
og vi har udviklet en handlingsplan, som kan fa
din butik til at skille sig ud og fa din virksomhed
op pa neeste niveau. Nar du bliver ved med

at have succes, kommer det os alle til gode.

Salgsprognose for
folieindpakninger

| 73%

af trykkerier har
registreret en markant
omszetningsstigning

i forhold til sidste ar

160%

af trykkerier forventer,
at salget af folieindpakninger
vil stige til nzeste ar

Kilde: SDGMag.com, 2016



Science.
Applied to Life."




Branchetendenser

&

Bilforhandlere bruger
folieindpakning af
keretgjer til at beskytte
bilernes originale lak
og udvendige dele.

Det personlige marked

Personlige folieindpakninger er et element

i branchen, der gradvist bliver stgrre og starre.
Det omfatter simple projekter som en prisbillig
delvis bilindpakning og helt op til en dekadent
folieindpakning af en yacht til en NBA-spillers

fedselsdagsfest (Dwyane Wade).

Brugen af vinyl til at personliggere ting
bliver mere og mere udbredt blandt
kulturelle ledere og indflydelsesrige
personer. Personliggjorte og individuelt
tilpassede ting har smittet af pa kulturen

helt generelt, og almindelige forbrugere

har ogséa faet mod pa at skille sig ud fra
maengden. Dette voksende marked giver
fantastiske muligheder for grafikproducenter
og -installaterer, og bil- og veegindpakninger
giver kunderne en unik og simpel made

at udtrykke deres individuelle stil pa, nar

det geelder deres koretajer og interigr.

Og i takt med mere individualiserede
folieindpakninger kommer der flere kunder,
der gerne vil forbedre eller opfriske

deres look efter nogle ar eller sdgar nogle
maneder. Der har ogsa vaeret en markant
stigning for andre typer indpakninger,

3 | 3M Commercial Solutions | S&dan skaber du veekst i din indpakningsforretning
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bl.a. bdde, motocrosscykler og en bred vifte Dwayne Wades
. .. . folieindpakkede yacht.
af individualiserede produkter som f.eks. Foto: sneakerfiles.com

skateboards og terreengéende kgretgjer.

Og man skal heller ikke glemme leasingbiler.
Bade privatpersoner og bilforhandlere bruger
ikke kun indpakninger af kgretgjer pa grund
af deres evne til at seette et personligt preeg,
men ogsa for at beskytte bilernes originale
lak og udvendige dele.



Det kommercielle marked

Med alt fra ivaerksaettere med fart pa til store,
heederkronede firmaer bliver den kommercielle
branche for folieindpakning og grafik formet af
bade sma og store virksomheder, der leenge har
staet for langt de fleste kabte bilbekleedninger,
grafik til vognparker, vaegbekleedninger

og meget mere. Denne branche har oplevet
markant veekst, og der er grund til at bevare
optimismen. 36 procent af sma virksomheder
bruger ikke branding péa deres butiksfacader,
og 46 procent bruger stadig ikke deres karetajer
i reklamegjemed ifelge en nylig rundsperge

af ejerne af sméa virksomheder
bruger ikke butiksvinduesbranding'

46% bruger stadig ikke deres koretgjer

til at gore reklame'

1Data fra en undersggelse af 3M blandt ejere af sma virksomheder, marts 2014
2 www.census.gov/data/tables/2014/econ/susb/2014-susb-annual.html

3 www.statista.com/statistics/281134/number-of-vehicles-in-use-worldwide/, 2015
4 www.afdc.energy.gov/data/10309, 2015

blandt virksomheder.' Hvis man fjerner
magnetskilte pa keretgjer fra resultaterne, nar
man helt op pa 74 procent. Det betyder, at en
stor del af virksomhederne har et stort potentiale
for grafik og folieindpakning — og det er et
marked, som grafikinstallatarer og -producenter
kan udnytte til at fa vaekst i omsaetningen.




Brancher i forandring

Selvom man ved, at der er muligheder for vaekst,
kan det stadig veere en stor udfordring rent faktisk
at finde handgribelige nye forretningsmuligheder.
Her kan lidt information gere en stor forskel. Nar
du kigger fremad, er det meget vigtigt at vide,
hvilke markeder du ber bruge din tid pa at ga
efter, og hvilke du bgr undga.

Hvis du har erfaring med disse typer
virksomheder, kan du bruge denne erfaring
til at finde nye salgsmuligheder hos
lignende virksomheder, der maske har brug
for kegretejsgrafik og veegbeklaedninger.

Hvis du ikke har arbejdet inden for et af

disse markeder, har du méaske lige fundet

din naeste kilde til nye leads. Selvom du gér
efter nichevirksomheder eller har ekspertise
pé& mindre markeder, kan disse udbredte
brancher give dig en kegreplan til fremtidig
succes og hjeelpe dig med at finde ud af, hvilke
brancher der er bedst at arbejde videre med.

Handveerkervirksomheder er muligvis udbredte i
nutidens erhvervsliv, men der er ingen garanti for,
at de bliver ved med at veere det i de kommende
ar. Ved at analysere og forudse den fremtidige
opgang og nedgang i bestemte brancher kan

du lettere beslutte, hvem du bar arbejde med,

og hvor du finder det bedste veekstpotentiale.

Find dit nichemarked

Hvis du driver en stor virksomhed, er der gode
chancer for, at du har kapaciteten og ekspertisen
til at klare de fleste opgaver, som du far ind.

For nye eller mindre virksomheder kan det

vaere nemmere at klare sig mod et overmaettet
marked, hvis man finder et nichemarked. Taenk
over, hvor salgsmulighederne ligger i forhold

Potentielle nicheomrader inden for
folieindpakning, som er veerd at overveje:

» luksuskgretgjer {Q-},gv
.
» racerbiler SR

» tilpasset RV-turbus % @ 5

» bybusser 6033:]:]

til din virksomheds spidskompetencer og den
eksisterende kundebase. Potentielle nicheomréder,
som kan veaere relevante, er bl.a. foliebekleedning af
luksuskaretgjer, racerbiler, tilpassede RV-turbusser
eller bybusser, grafik til sportsbegivenheder og
professionelt interigr.



https://www.3mdanmark.dk/3M/da_DK/graphics-and-signage-dk/applications/vehicle-graphics/
https://www.3mdanmark.dk/3M/da_DK/graphics-and-signage-dk/applications/building-and-wall-graphics/
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En mentor kan
hjeelpe dig med at
tackle udfordrende
situationer

[ i

Udvikling af en forretningsplan

En forretningsplan er en slags kgreplan

til succes. Pa baggrund af din forstaelse

af branchen, dine tjenester og dine fremtidige
mal skal dette dokument vaere unikt for

din virksomhed og vise, hvor du er, hvor

du gerne vil hen, og hvilke metoder du

regner med at bruge for at na dertil.

De omrader, du skal overveje i forbindelse med
udvikling eller opdatering af en forretningsplan,
erbla.:

» Marketing

» Driftsprocesser

» Ledelse og organisation
» @konomi

Nar din forretningsplan er feerdig, bgr du fa

den gennemlaest af en person, som du stoler

pa og betragter som en mentor. Med en
mentor kan du fa hjeelp til at tackle udfordrende
situationer med bade medarbejdere og kunder,
skabe netveerk til at finde nye projekter eller

potentielle nyansaettelser og blive holdt til ilden
i forhold til at na de mal og milepeele, du har
opstillet som en del af din forretningsplan.

Marketingstrategi

Efter at have defineret din forretningsplan
er naeste skridt at udvikle en marketingplan.
Marketingplaner er meget individuelle

og kraever normalt en del research. Ved at
analysere markedet og din malgruppe kan
du finde salgsmuligheder, som kan skabe
vaekst i din virksomhed.

Det kan veere sveert at identificere disse
problemstillinger og muligheder og beslutte,
hvad dit neeste skridt skal veere. Hvis du
bruger en guide eller en skabelon, undgar
du at skulle famle i blinde, nar du udarbejder
en marketingstrategi fra bunden. Den
gennemgar, hvordan du kommer i gang

med at opstille klare mal, mélssetninger

og en handlingsplan samt med at definere
konkurrentsituationen.



Digital marketing

Udarbejdelsen af en detaljeret digital
marketingstrateg, der optimeres lebende, kan
give flere leads og i sidste ende fare til starre
omseetning. Data er meget vigtige i forbindelse
med implementeringen af en succesfuld digital
marketingstrategi, og de kan hjselpe dig med
at fa mere information om dine kunder og om,
hvordan du kan na ud til dem.

Du kan fa et godt overblik over digital marketing
ved at downloade guiden Sddan bruger
du digital marketing til at né ud til kunder.

\l/ DOWNLOAD
r _l Sdédan bruger
du digital marketing

til at nG ud til
kunder— hvidbog

Medier

Selvom digital marketing er et vigtigt veerktg;j
med hensyn til at n4 ud til din méalgruppe.

Det involverer ofte en ekstra skonomisk
investering for at sikre, at du bliver set. Det er
dog ikke tilfeeldet med PR og social medie-
marketing. | erhvervslivet skal der bruges
penge for at fa tingene til at ske, men korrekt
brug af PR og sociale medier giver mulighed
for at levere dine budskaber pa tveers af ejede
medier og fortjente medier. Det kan kraeve
noget tid og knofedt, men du kommer ikke til
at blive ramt pa pengepungen.

4
PR

PR er en strategisk kommunikationsproces,
der opbygger relationer mellem organisationer
og offentligheden, der er gavnlige for begge
parter. God PR er en langsigtet proces,

der hjeelper med at opretholde og styrke din
synlighed og tilstedeveaerelse som frontfigur

i grafik- og skiltningsbranchen. Uanset om det
handler om et unikt projekt, du har arbejdet
pa, en lokal erhvervspris, f.eks. en karing,

eller succesfulde partnerskaber med andre
virksomheder og lokale foreninger, kan PR
skabe nye salgsmuligheder for dig, opbygge
troveerdighed via tredjepart og tiltreekke
dygtige medarbejdere.

PR kaldes nogle gange for fortjente medier,
hvilket ikke er det samme som betalte medier
(ogsé kendt som annoncering). Leesere og
offentligheden opfatter PR pa en anden méde
end annoncering. Uanset om du far deekning

i lokalaviser eller tilbyder ekspertise i fagblade,
kan PR styrke din troveerdighed som en
palidelig virksomhedsejer og veere med til


https://www.3mdanmark.dk/3M/da_DK/graphics-and-signage-dk/resources/gated-graphics-whitepapers/whitepaper-2-form/?utm_term=sgbg-csd-gramanu-da_dk-lead-premiumfilms-own-3mcom-na-whitepp-na-jan19
https://www.3mdanmark.dk/3M/da_DK/graphics-and-signage-dk/resources/gated-graphics-whitepapers/whitepaper-2-form/?utm_term=sgbg-csd-gramanu-da_dk-lead-premiumfilms-own-3mcom-na-whitepp-na-jan19
https://www.3mdanmark.dk/3M/da_DK/graphics-and-signage-dk/resources/gated-graphics-whitepapers/whitepaper-2-form/?utm_term=sgbg-csd-gramanu-da_dk-lead-premiumfilms-own-3mcom-na-whitepp-na-jan19
https://www.3mdanmark.dk/3M/da_DK/graphics-and-signage-dk/resources/gated-graphics-whitepapers/whitepaper-2-form/?utm_term=sgbg-csd-gramanu-da_dk-lead-premiumfilms-own-3mcom-na-whitepp-na-jan19
https://www.3mdanmark.dk/3M/da_DK/graphics-and-signage-dk/resources/gated-graphics-whitepapers/whitepaper-2-form/?utm_term=sgbg-csd-gramanu-da_dk-lead-premiumfilms-own-3mcom-na-whitepp-na-jan19
https://www.3mdanmark.dk/3M/da_DK/graphics-and-signage-dk/resources/gated-graphics-whitepapers/whitepaper-2-form/?utm_term=sgbg-csd-gramanu-da_dk-lead-premiumfilms-own-3mcom-na-whitepp-na-jan19

at forbedre dine nuveaerende relationer og give
dig nye kunder.

Du kan fa PR-omtale af din virksomhed ved at
udsende pressemeddelelser og medienotitser,
ligesom du kan koordinere redaktionelle
muligheder i fagblade, f.eks. i form af

artikler, interview og indsendelse af fotos.

De potentielle PR-muligheder er bl.a.:

» Unikke fuldferte projekter med billeder
i hgj oplasning, som er taget for og efter
installationerne

» En virksomhedsprofil, herunder et kig bag
kulisserne i din virksomhed

» Lokale karinger af smé virksomheder,
involvering i lokalsamfundet og opdateringer
om kundernes succes

For at fa yderligere viden om, hvilke
redaktionelle muligheder du har, skal

du sikre dig, at du abonnerer pa de relevante
fagblade og er tilmeldt daglige/ugentlige
nyhedsbreve. Du kan ogsa overvage emnerne
i erhvervssektionen i din lokalavis.

Sociale medier

Handen pa hjertet: sociale medier

er blevet en af vores primeere kanaler til
information og kommunikation med venner
og familie. Gennem sociale medier kan

du give din virksomhed et menneskeligt
ansigt og opbygge brandambassadgrer.

En af de gode ting ved sociale medier er,
at der er forskellige platforme, sa du kan
identificere, hvilke(n) kanal(er) der hjselper
dig og din virksomhed bedst. Her er nogle

grunde til, at hver enkelt kanal fungerer godt.

50% af trykkerier

oplyser,at
deres indsats
pa sociale
medier har
givet starre
omsaetning

26° af trykkerier

bruger ikke
sociale medier
til marketing

Mest populzere sociale mediekanaler
til folieindpakningsveerksteder

Facebook I:l 67%
Linkedin [ | 27%
Twitter [ | 26%
Instagram :l 25%

Kilde: SDGMag.com, 2016




Facebook

Via Facebook kan du oprette en virksomhedsside
for at styrke dit brands tilstedeveerelse

og opbygge et feellesskab af brugere. Med

over en milliard brugere over hele verden giver

Folk ser i gennemsnit

100.000.000

timers video pa Facebook
hvedag,primaert pa deres
mobilenheder

Kilde: VendeSocial.com, 2017

ﬁ

Facebook adgang til en platform, sa du kan
interagere direkte med din malgruppe. En god
tommelfingerregel i forhold til interaktion med
malgruppen er at have 80 procent af indholdet
fokuseret pa at interagere med malgruppen

og 20 procent fokuseret pa at promovere din
virksomhed (marketing, salg osv.). En Facebook-
virksomhedsside giver dig mulighed for at
fremvise kundeudtalelser og -anmeldelser, som
ogsa kan blive vist i sggemaskiners sageresultater
og fare flere potentielle kunder til din virksomhed.

o

YouTube

YouTube er et fantastisk veerktgj i grafik- og
skiltningsbranchen, fordi installatarer altid
er interesserede i at dele og leere tricks

fra branchen. Nar du har oprettet en

Folk ser i gennemsnit

+1|1-:000.000.000

hours of video on YouTube
every day on mobile alone

Kilde: fortunelords.com, 2017

YouTube-kanal til din virksomhed, er det vigtigt,
at du jeevnligt tilfgjer speendende indhold, der
fanger brugernes opmaerksomhed inden for

de farste fem sekunder. Dette kan omfatte gode
eksempler pa dit seneste arbejde, der viser din
designproces, eller andre former for indhold,
som kan vaekke potentielle kunders interesse.
Hvis du inkluderer en opfordring til handling

i videoen, kan du sikre, at seerne ved, hvor

de kan finde dig.



Instagram

Det siges, at et billede siger mere end

tusind ord. Det geelder i endnu hgjere

grad i grafikbranchen, hvor visuelle
elementer er ekstremt vigtige i forhold til

at demonstrere, at dit arbejde er unikt og har
hgj kvalitet. Det anslas, at 80 procent af
brugerne pa Instagram falger en virksomhed,
sa sgrg for, at din virksomhed er blandt dem.
En af fordelene ved at have en dedikeret
Instagram-konto for din virksomhed er,

at kunderne og folk i branchen kan finde pa at
tagge et billede af din virksomheds arbejde
og dele det med deres felgere. Bonus!

virksomheder i USA vil
bruge Instagram til
marketing i ar

Kilde: e-marketer.com, 2015

Udvikling af en digital
marketingstrategi

Med et solidt fundament til, hvordan

du kan udvikle en marketingstrategi og
implementere PR og sociale medier pa bedst
mulig vis, er du godt pa ve;j til at styrke din
tilstedevaerelse over for offentligheden.

Nu er det tid til at tage det nzeste skridt med
hensyn til at styrke din virksomhed og gge
din raekkevidde. Laes vores guide til digital
marketing, og find ud af, hvordan den kan
hjaelpe dig med at fa endnu starre succes
med din folieindpakningsvirksomhed ved at
optimere din tilstedeveerelse online for at ege
din eksponering og leadgenerering.



https://buffer.com/instagram-marketing

Science.

Applied to Life."




Hvis du opbygger en brandidentitet og

et positivt omdemme, kan det veere med til at
tiltreekke nye kunder og fastholde eksisterende
kunder. Der er uendelige meengder virale data,
som er tilgeengelige for nye og eksisterende
kunder, og derfor er det vigtigere end
nogensinde fgr at beskytte dit brand. Her er
yderligere marketinganbefalinger til, hvordan
du kan skille dig ud fra maengden og fortsaette
med at skabe vaekst i din virksomhed:

0,

46 % af amerikanske voksne har
underbygget deres
kobsbeslutning baseret
pa onlineinformation
om virksomheden

af amerikanske voksne foretog
IKKE kab fra en virksomhed
pa grund af information, de
fandt online om virksomheden

Source: Forbes.com, 2017

Veer et godt eksempel

Hvis du vil give anbefalinger om branding

og fremvise bilbeklaedninger og grafikprojekter
til nuvaerende og fremtidige kunder, bgr din
virksomheds branding og grafik skille sig ud.
Det samme geelder for grafik pa bygninger

og indendgrs veegbeklaedninger. Overvej
foliebekleedning til din butiksfacade og dine
medarbejderes kgretgjer. Selvom det kraever,
at du investerer tid og ressourcer, vil investeringen
komme igen med renter pa grund af den effekt,
det vil have pa udbredelsen af din virksomheds
brand og mund-til-mund-omtale. Det vil ogsa
vise kvaliteten af dit arbejde, hvilket er meget
nyttigt, nar du fremviser designmuligheder il
potentielle kunder.

&

Overvej
foliebeklaedning til
din butiksfacade og
dine medarbejderes
keretajer.




Etabler dig som brandradgiver, eller tilbyd
et brandingprogram

Brug din ekspertise inden for
foliebekleednings- og grafikbranchen som

en kreativ drivkraft til at ggre mere end

bare at udfere opgaverne. Du kan blive
brandradgiver med henblik pa at samarbejde
med kunderne og tilbyde din ekspertise,

sa de kan styrke deres brand, fa mere
gennemslagskraft og forbedre deres image.
Ved at bruge ressourcer som 3M Brand You
kan du saette virksomhedsejere i kontakt
med uddannelsesressourcer og inspiration
fra brancheledere og brandingeksperter.

| stedet for kun at tilbyde grafik kan du tilbyde
en komplet brandingservice til virksomheder,
der gerne vil starte pa en frisk.

Veer altid helt transparent

Sterstedelen af dine kunder vil komme til dig
uden tidligere erfaring med foliebeklaedning.
De skal bruge din ekspertise til at
forventningsafstemme i forhold til, hvordan
processen skal vaere, og hvad der skal til for
at gennemfare et projekt pa en effektiv made.
For at sikre, at du er helt transparent, kan du
overveje at skrive et kreativt brief, s& du og
din kunde er i gjenhgjde fra start. Du skal ogsa
sgrge for, at dine kontrakter og estimater er
opdaterede, og at du har klar kommunikation
med din kunde. Maélet er at skabe et system,
hvor du undgar potentielle misforstaelser og
opbygger dit omdgmme som en virksomhed,
der er let at samarbejde med og kun sjeeldent
laver fejl.
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Bilreklame har vist sig at veere en af de

mest succesfulde og prisvenlige former for
marketing, da det kun koster omkring 3 kr.
for 1.000 eksponeringer. Det er meget mere
effektivt end gennemsnitspriserne for tv,
print, radio og andre former for reklame.

Reklame med indpakningsfolie og grafik

er en omkostningseffektiv strategi, men det
behgver ikke veere begreenset til biler

eller vognparker.

| dag kan man pakke stort set alt ind i folie:
veegge, gulve, bade og teksturerede overflader
— listen er stort set uendelig. Der er dog mange,
som ikke er klar over alle de muligheder, der
findes. Ofte er det op til dig at uddanne dit
marked omkring udskiftning af lak, indenders
grafik og veegbeklaedninger med vinylfolie.

Eksisterende kunder er et oplagt sted at

starte, nar du vil skabe vaekst i omsaetningen.
Maske har du lavet bilbekleedninger for en lille
virksomhed i dit lokalomréade eller indpakket
en virksomheds vognpark i folie. Men har

de taenkt over andre mader, hvorpa grafik

og folieindpakning kan bruges til at promovere
deres virksomheder? Ofte er de ikke klar over,
hvor mange muligheder der er, og det er din

opgave at hjeelpe dem med at fa overblik
over mulighederne.

Hvis du vil lave en god visuel demonstration
over for dine kunder af, at alt kan lade

sig gore med foliebeklaedning, kan

du omdanne din butik til et showroom.

Du kan bruge perforeret vinduesfilm,
gulvgrafik og teksturerede overflader som
f.eks. mursten i dit arbejdsomrade til at vise
anvendelsesmulighederne med grafikfolie.
Det kan hjeelpe dem med at se nye mader,
hvorpa de kan bruge grafik til branding af deres
butiksfacader eller bruge midlertidig grafik

til at formidle en kortvarig og seesonbestemt
kampagne, der nemt kan udskiftes, da grafikken
er pasat med en ultralet aftagelig folie.

Det er ogsa en god idé at have en digital og en
fysisk mappe med casestudier, som dukan vise
til kunderne. Det kan give et enormt udbytte
at investere i et kvalitetskamera og bruge tid
pa at filme og fotografere alle de projekter,

du arbejder pa. Hvis kunderne eri tvivl om,
hvad de gerne vil have, kan du vise dem
eksempler péa projekter, du har arbejdet med,
og vise dem grafikinstallationer, som deikke
anede var mulige.

o/ \
°©
Investéri et
kvalitetskamera,
og tag billeder

af hvert enkelt
projekt.

am
Printindpakningsfolie —
produktside

O/O HJEMMESIDE:



https://www.3mdanmark.dk/3M/da_DK/company-ndc//all-3m-products/?N=5002385+8709314+8709363+8711017+8729400+8729465&rt=r3
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Hav en digital
eller fysisk
portefalje med
casestudier, sa du
kan vise kunderne
eksempler

MAn ved aldrig, hvilket projekt der kan
vaekke en anden persons interesse — det

kan veere det st@rste projekt, du har haft,
eller en lille opgave, som du naesten havde
glemt. Hvis du har en katalogiseret historik
over din virksomheds arbejde, kan du ogsa
understatte dine marketinginitiativer og gere
det nemt at huske detaljer fra projekter

i forbindelse med nye salgsmuligheder.

Udvikling af nye mader at bruge
produkter pa

Den eneste metode til at uddanne dine

kunder omkring alle de muligheder, som

indpakningsfolie og vinylprodukter har

at byde p3, er selv at kende dem. Med

3M har du adgang til produkter, som er

specialudviklet til stort set alle opgaver

og overflader. Det betyder, at de mulige

design og farvekombinationer er naermest

uendelige. Med alt det, der er pa markedet

i dag, er det lettere end nogensinde far

atfinde nye méader at bruge produkterne pa.

Nu findes der printbar reflekterende folie,

metallisk og klar folie, overlaminater med

seerlige effekter og meget mere, der kan

forbedre dine projekter og udvide dit kreative

potentiale. Teknologien har ogsa fert til

udviklingen af folie, der er seerligt designet til

nTursten og and.re ovgrﬁader, der normalt \{llle O HUEMMESIDE:
give problemer i forbindelse med beklsedning. O/ 3M-grafik

Selv med alle disse muligheder kan det pa Instagram

veere nemt at falde tilbage i de gamle
rutiner. Du kan kickstarte din fantasi ved
at tage et kig pa vores Instagram-side.



https://www.instagram.com/3mfilms/
https://www.instagram.com/3mfilms/
https://www.instagram.com/3mfilms/

Nye mader og nye steder til at
bruge indpakningsfolie

Naesten alle overflader kan bruges til
bekleedning. Hvis de kan ses med det blotte
@je, kan den ogsa bruges til reklame. Nar

du arbejder med kunder, kan du tage dem
med pé en rundtur i deres egne bygninger
eller gennemga hele deres vognpark. Du
kan se omrader med kegretgjer, kontorlokaler
eller uszedvanlige udvendige afsnit pa deres
bygninger, der er perfekte til beklzedninger
og grafik, som din kunde aldrig ville have
taenkt over. Derudover skal du huske

at samle inspiration fra andre. Noget af den
bedste kunst og musik er opstaet ved at

inkorporere stilarter eller brudstykker i nye
kreationer. Abonner pé fagblade, og fglg andre
folieindpakningsveerksteder pa sociale medier.
Man ved aldrig, hvor det nzeste innovative
design vil komme fra, eller hvornar din egen
kunde har brug for sadan en kreation.

Ved at udvikle nye mader at bruge folie pa kan
du vise kunderne, at intet er umuligt, og dermed
tiltreekke nye kunder. Ved at give kreativiteten
frie tejler med unikke projekter og design kan

du blive bemazerket i branchen og fa positiv
eksponering af din virksomhed. Du kan fa mere
at vide om, hvordan du ger din virksomhed mere
synlig, ved at laese om digital marketing her.

J/ DOWNLOAD
r Sddan bruger
du digital marketing

til at ng ud til kunder

Galleri med inspiration til folieindpakning
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Kvalitetsmaterialer

Virksomheder, der har erfaringen og resultaterne
til at bevise deres veerd, bar ikke kompromittere
deres omdgmme. Det handler om at fokusere

pa veerdi, ikke pé pris. Underbydning vil ske, men
det kan aldrig konkurrere med den ekspertise og
kvalitet, du tilbyder — bade med hensyn til service
og produkt.

Underbydning og prispres resulterer ofte

i et darligt slutprodukt. Disse virksomheder
kan maske godt f4 omseetning pa den korte
bane, men darligere produkter og talent giver
darligere resultater.

Potentielle folieproblemer

] O Z

Grafik, der falmer Aftagelighed
for hurtigt

Bilbeklaedninger,
der begynder at
lefte sig og skalle af

deres kunder henvender sig til, nar de skal
have lavet fremtidige projekter eller rettet op
pa de elendige foliebeklzedninger, de allerede
har faet lavet. Det er derfor, det er sa vigtigt
at bruge kvalitetsmaterialer til hvert projekt.

Brandkvalitet

Grafikproducenter, virksomhedsejere

og brancheledere har givet udtryk for,
hvad 3M-navnet star for i disse personers
og deres virksomheders gjne. De stoler Pos.
pa 3M's produkter, fordi 3M er et globalt
anerkendt navn, der appellerer til kunderne. Notes

Det er et brand. de kender. Uanset om

Science.
Applied to Life."

de har brugtPost-It® Notes eller Scotch®
tape, har de sandsynligvis brugt 3M's
produkter i en eller anden udstraekning.
Kunderne vil blive mere trygge, nar de hgrer,
at 3M's materialer bliver brugt til deres

biler eller vaegge i stedet for en mindre
kendt virksomhed. Se, hvilken effekt 3M's
indpakningsfolie kan have pa kvaliteten

Disse virksomheder vil hurtigt blive
berygtede for deres darlige arbejde, og du vil
sandsynligvis veere den virksomhed, som

af dit arbejde og din virksomheds omdamme.
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Ved nye projekter
skal du bede om
en udbetaling, der
skal overfares, for
projektet starter

Nar du skal udarbejde et estimat, er en

af faktorerne at finde ud af, hvor mange
kvadratmeter materiale du skal bruge til

at fuldfere et projekt. Husk, at i forbindelse
med udfordrende installationer, f.eks.
keretesjer med mange kurver, er det vigtigt
at medregne lidt ekstra materiale, sa du ikke
leber ter. Hvis du er pa udkig efter en kantfri
indpakning, er det en fordel at have s& meget
materiale som muligt at arbejde med.

Med hensyn til designomkostninger

kan du overveje at granske potentielle
kunder for at finde ud af, hvor opsatte

de er pa at handle med dig, fer du starter
pa designarbejdet. En metode til at ggre
dette er at bede om en udbetaling for et
projekt, fer designomkostningerne pélaber.

Du vil nogle gange opleve kunder, der gerne
vil inkorporere alt i et enkelt design. Du har
ekspertisen til at minde dine kunder om,

at hvis de vil have det optimale ud af deres
folieindpakning, skal de gere alt, hvad de kan,
for at sikre, at budskabet er let at laese

og kommer hurtigt til sagen. Det hjeelper ogsa,
hvis de kan give et eksempel pa et design,

de godt kan lide.

Hvis du har mange samtaler frem og tilbage
med en kunde, kan du henvise dem til
3M Brand You, som er et uddannelseswebsted

til brandejere, eller du kan invitere dem til din

virksomhed, s& de kan tale et kvarters tid med
din designer. Hvis du mader dem ansigt til
ansigt og laver sendringer i et design, kan

du og din kunde spare mange timer i designtid.

Bl Let at lzese |

Igjnefaldende branding
Designanbefalinger Bl |
til kunder Bl Ren grafik |

Bl Definerede farver |

Bl Ggr mere med mindre |
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Prisen skal ikke kun afspejle brug af simple
produkter og tid. Den skal ogsd omfatte

faste omkostninger, hele den kreative proces
og potentielle revisioner. Hvis du forstar det
overordnede billede samt prisen for arbejdstid
og folie og kan sikre, atdu praesenterer kunden
for en klar plan ogdine forventninger, kan det
lette processen og redde din bundlinje. Du kan
finde flere oplysninger om best practices for
estimater i 3M's hvidbog, Styring af bundlinjen

|r\l/ | gts:;:;;fOAD i din indpakningsforretning.
bundlinjen i din Uanset om du bruger et prisseetningsprogram
indpakningsforretning  gller laver estimater i hdnden, er det vigtigt
at fa fastlagt omkostningerne sa tidligt
som muligt i din virksomhed, sa du kan
give ensartede estimater for arbejdet,
leegge et passende deekningsbidrag
pa produktomkostningerne og identificere
potentielle kilder til tabt omsaetning.
Ved at lazegge fundamentet pa et tidligt
tidspunkt kan du fa et sterre overskud
ud af anstrengelserne og veere med til
at sikre, at din virksomhed far succes.

"De fleste virksomheder oplyser,

at de bruger en eller anden form for
prisseetningsstruktur baseret pa pris

pr. kvadratmeter ... Der benyttes andre
prissaetningstrukturer, f.eks. specifik
prisseetning efter opgavens kompleksitet,
opkraevning af en fast timepris eller

en pris baseret pa arbejdstid og
anvendte materialer."”

— Sign & Digital Graphics, 2016
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For at kunne opbygge et fantastisk
folieindpakningsteam, er du nedt til at kigge
indad. Hvis du driver en velrenommeret
virksomhed, vil dygtige og engagerede
mennesker fa lyst til at arbejde for dig. Nar
folk godt kan lide at ga pa arbejde, skinner
det igennem i kvaliteten af de tjenester,

de leverer. Feerdighederne og kompetencerne
er meget vigtige faktorer, nar du skal anseette
en person, men det er lige s vigtigt at sikre,
at personen passer ind i virksomhedskulturen.
En forkert anszettelse kan give darlig stemning
i virksomheden og skaevvride balancen i dit team
med installatgrer og designere — ogsa selvom

Engagerede medarbejdere
er mindre tilbgjelige til at
sege job i en anden

virksomhed
Kilde: Gallup News, 2015

det oprindeligt var et steerkt og harmonisk team.
Kandidater, der saetter teamets interesser over
sine egne og har en positiv attitude og gadpamod,
vil kun komme din virksomhed til gode.

Nar du har samlet et steerkt team, er det vigtigt
at vise, at du seetter stor pris p& dem. Folk, der er
glade for deres job, vil med starre sandsynlighed

blive lzengere tid i jobbet og opfordre andre
gode medarbejdere til at komme med i teamet.
Serg for at behandle dine medarbejdere med
respekt, og find nye metoder til at vise dem,

at du saetter pris pa dem. Det kan f.eks. veere
via en god lgn, et tilstreekkeligt antal fridage,

En medarbejders vigtigste
anerkendelse kommer fra

Medarbejders chef | 28% |
Heltsthende chef alle
Chefs chef

Kunde 10%

Peers

Kilde: Gallup News, 2015

medarbejdergoder og ved at vise dem, at alle
medarbejdere i teamet er vigtige. Det er ogsa
vigtigt at nedbryde barriererne mellem ejer og
medarbejdere. Husk, at der ikke er nogen opgaver,
der er under din veerdighed. Hvis du hjeelper til
med alle typer opgaver, viser du medarbejderne,
at du er lige sd meget en del af teamet som alle
andre. Hvis du ger virksomheden til et rart sted

at veere, er der bedre muligheder for, at dine
medarbejdere bliver hos dig i det lange Izb.



Brug af underleveranderer

En af ulemperne ved at arbejde med
folieindpakning er, at der kan veere rigtig mange
ventende projekter, men ikke nok medarbejdere

(o) til at udfere opgaverne. Virksomhedsejere
star ofte over for den svaere beslutning om,
hvorvidt de skal ansaette fuldtidsmedarbejdere

eller hyre uafheengige leverandgrer. Nar du er
underbemandet eller har brug for specifikke
kompetencer, kan det veere en fordelagtig
l@sning at hyre en underleverandgr ind.

Overvej at hyre

en underleverander
ind, nér du er
underbemandet
eller har brug for
steerkere eller
mere specifikke
kompetencer.

Underleverandgrer er ofte et bedre valg

for store virksomheder, da det giver dem
starre fleksibilitet med hensyn til kundekrav

og likviditetsstyring. Hvis du samarbejder

med underleverandgrer, kan du beskytte din
bundlinje og mindske behovet for administration
og opleering. Det kan dog ogsa fare til

mindre profitpotentiale pa visse projekter.
Fuldtidsmedarbejdere er derimod optimale,
nar der hele tiden er opgaver, der skal laves.
Uanset om de har de ngdvendige kompetencer
fra starten, eller du investerer i deres opleering,
kan fuldtidsmedarbejdere omstille sig til
virksomhedens kultur og udfgre arbejdet

pa den méde, du gnsker det. Ansaettelse

af fuldtidsmedarbejdere fungerer ofte godt

i mindre virksomheder, hvor forskelligartede

kompetencer kan give fordele i forbindelse
med unikke projekter med korte deadlines.

Det forste skridt pa vejen mod at udvikle

en virksomhedskultur er at identificere dine
ansezettelsesbehov og definere, hvad der
fungerer bedst i din virksomhed. Hvis du
skaber et arbejdsmiljg, hvor medarbejderne
feler sig veerdsatte og godt kan lide at veere,
kan det hjeelpe dig med at finde flere gode
medarbejdere, nar du har brug for dem, og
fastholde dem i dit team. Nar du har etableret
denne base, vil det styrke din virksomheds
omd@mme, og dine glade medarbejdere vil
tiltreekke flere dygtige folk i fremtiden.

Medarbejdersikkerhed

Det er vigtigt at opretholde et sikkert
arbejdsmiljg, bade for at sikre dine
medarbejderes trivsel og din bundlinje.
Skader kan koste mange penge, og ved

at drive en sikker arbejdsplads kan du pavirke
medarbejderfastholdelsen og dit brands
omdgmme i positiv retning.

Ved at holde din butik ren kan du skabe
et indbydende og troveerdigt visuelt milje
for kunderne og ege butikssikkerheden.
Rod eller et uorganiseret arbejdsomrade



kan fare til ulykker. Laeg alle dele og alt

veerktgj tilbage pa deres respektive pladser
spots efter brug. Sgrg ogsa for, at gangarealerne
er ryddelige, og fjern ungdvendige genstande,
f.eks. koste og skamler, fra arbejdsomrader.

En ren butik gavner ikke bare den overordnede
sikkerhed og arbejdsgang, men er ogsa

et godt marketingtrick. En ren og ryddelig
butik signalerer kvalitet og professionalisme,
hvilket indgyder tillid hos nye og
tilbagevendende kunder.

Hvis du driver en sikker virksomhed, vil det
hjaelpe dig og dit team med at producere
folieindpakningsprojekter i hgj kvalitet

og opretholde et godt omdemme i branchen.
At indfgre dage med sikkerhedstreening er en
god metode til at sikre, at alle dine medarbejdere,
bade nye og erfarne, er klar over virksomhedens
regler. Sgrg for, at alle butikssikkerhedsreglerne
er slaet tydeligt op i arbejdsmiljget, for at minde
dine medarbejdere om dem og undga bgder,
hvis der skulle ske en ulykke.

Hvis du far en ekspert til at komme og inspicere
din butik for mulige farer, kan det spare dig

for problemer i det lange lgb. Hvis du skrider
til handling, fer der sker ulykker, er der
mindre risiko for fejl pa arbejdspladsen, som

Et par andre best practices, der er veerd at overveje

Efter at have vasket Nar deekpapiret Felg den korrekte
og rengjort biler er taget af vinylind- procedure for

skal de altid flyttes pakningsmaterialet, knaekkede knivblade
til et tart omrade skal du sgrge for for at forebygge

for at undga, at at fjerne det farer og sér,
medarbejderne fra gangarealet der kan undgés
arbejder i vade for at undga, at

omréader medarbejderne glider

resulterer i skader. Sgrg for at veere meget
papasselig, nar det geelder sikkerhed pa
arbejdspladsen. En sikker virksomhed sparer
penge for dig, ligesom den holder dine
medarbejdere sikre og giver dig et godt navn i
branchen.



Konklusion

Uanset hvor langt din virksomhed er naet,
er der altid plads til forbedring. Med skiftende
branchetendenser og marketingsituationer
skal bade gamle og nye virksomheder
leere nye ting for at holde sig foran
konkurrenterne. Der er aldrig et perfekt
svar pa, hvordan du kan skabe veekst i din
folieindpakningsvirksomhed, men hvis
du indferer best practices og strategisk
planlaegning pa tveers af en lang reekke
forskellige virksomhedsinitiativer, vil det
betale sig i det lange lgb.

Nye kunder kan komme overalt fra.
Anbefalinger og tilbagevendende kunder

er de klart vigtigste arsager, men sociale
medier og websggninger, artikler i lokale

og landsdaekkende aviser samt omfattende
digital marketing kan ogsa gere en markant
forskel i forhold til, hvem der kommer ind

i din butik eller skriver til din indbakke.
Opskriften pa succes er at blande dygtige
medarbejdere, branchekendskab, marketing
og professionalisme, og det er det, der gar
denne branche til noget helt unikt og specielt.
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